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 DE UITDAGINGEN



Ik kwam 3 grote uitdagingen tegen in het 
MKB:

1. Er is een andere mindset nodig
2. Er is een andere strategie nodig
3. Er zijn andere gewoontes nodig



EEN PAAR VOORBEELDEN:
● Mindset: bedrijven als Scheer en Foppen en Blokker 

overleefden het niet doordat ze vast zaten in een beperkende 
mindset ipv een groeimindset

● Strategie: in een digitale wereld werken lijvige en rigide 
watervalplannen niet meer. Wat wel werkt is wendbaarheid.

● Gewoontes: structurele samenwerking tussen marketing en 
sales leidt tot 36% hogere klantretentie, 38% hogere sales 
winreates en 20% hogere omzet 



OK CHECK, MAAR ZAT IK WEL OP HET JUISTE 
SPOOR ALS ONDERNEMER? 



 INZICHT



3 inzichten na het schrijven van ‘Word eens 
volwassen’:
1. Duurzame groei valt of staat met de juiste 

Mindset, Methodes en Gewoontes
2. Er zijn 5 fases van digitale volwassenheid
3. Duurzame verandering start met inzicht



 HOE WERKT DAT DAN?



HET MOTORBLOK VAN DIGITALE GROEI:





DE 5 FASES VAN DIGITALE VOLWASSENHEID



DUURZAME VERANDERING  START MET INZICHT

● Een assessment als nulmeting in samenwerkingen
● Een boek voor gemeenschappelijke taal tussen marketeers en 

commercieel verantwoordelijken
● Trainen, coachen en en co-creëren van (zelfstandig) 

marketeers 



 DAT BRACHT OBSTAKELS MET ZICH MEE:



OBSTAKELS
● We kwamen erachter dat we beter niet samen konden 

werken met bedrijven die nog ‘digitale baby’s waren 
● We leerden dat we het niet langer alleen konden en meer 

likeminded mensen aan moesten haken
● We liepen er tegenaan dat er een enorme krapte is aan 

kundige digital marketeers die op het snijvlak van strategie 
en executie werken



 GROEIEN



 

Biotech startup 
Single Cell Discoveries: 
binnen 3 jaar van 2 founders en 
1 business developer naar een 
team van 40 innovatieve 
changemakers.



 

Software bedrijf AxonIQ: 
Door middel van een cyclische 
marketing aanpak & founder 
brand van de CTO binnen 3 
maanden een belangrijke shift 
van sales-led naar product led 
growth.



 

M’n eigen Business en personal brand in 1 
jaar naar:
● +3000 volgers,  op Linkedin
● Een community en ontwikkelplatform 

met 280+ senior marketeers die 
verbinden op dezelfde kernwaarden

● 4 mastermind groepen met ‘MKB 
Groeiversnellers’ 



 GROEIEN ZONDER KOPZORGEN



KICKSTART TIPS OM DIGITAAL TE GROEIEN
1. Creëer inzicht en overzicht (bijvoorbeeld door de digitale 

volwassenheid test en het online marketing canvas)
2. Geef een gezicht aan je doelgroep via ICP’s/ Persona’s
3. Start een ‘heartbeat ritme’ op incl ‘Marketing-sales 

alignment’



ONLINE MARKETING CANVAS

Wie zijn 
jullie ideale 
klanten?

Waar worstelen 
ze mee?

Wat maakt jullie 
propositie uniek 
en waardevol?

Wat willen 
jullie de 
komende 12 
maanden 
concreet 
bereiken?

Wat zijn de 3  
belangrijkste 
strategische 
focuspunten?

Welke kanalen 
gaan we 
inzetten?

Wat moet er 
de komende 
90 dagen 
gebeuren? 

Hoe is jullie prijsniveau/positie 
binnen de markt?

Wat is jullie ‘1 metric that counts?’



BUYER PERSONA’S



MOMENTUM EN RITME CREËREN



DIGITAAL GROEIEN ZONDER KOPZORGEN?
1. Creer inzicht in waar je nu staat qua digitale 

volwassenheid
2. Stop met lijvige watervalplannen en start met 

kortcyclisch experimenteren en leren
3. Zoek de juiste interne en externe samenwerkingen 

die je daarbij gaan helpen



 TRANSFORMEER JOUW MARKETING REVOLUTIE



https://teamdavid.nu/agency-checklist/



https://teamdavid.nu/agency-checklist/



Inspiratie:

www.wordeensvolwassen.nl www.digitalechaos.nl



Samen Eerlijk Groeien.
Voor zelfstandig marketeers
● Community & Training
● Mastermind Groepen
● 1 op 1 mentoring

Voor het MKB
● Marketeers die Strategie & Executie verbinden;
● Verbonden onder dezelfde kernwaarden;
● Eerlijkheid, creativiteit, veranderbereidheid



CONNECT VIA LINKEDIN:
https://www.linkedin.com/in/christiaanslierendrecht/

https://www.linkedin.com/in/christiaanslierendrecht/


 VRAGEN?


